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Ficha curso 
Negociación y Ventas para empresas de Tecnología
	Duración 

	15 horas 


	Relatores
	Cristian Huetenrauch


	CV´s
Relatores

	Cristian Huetternrauch

Psicólogo – Universidad del Desarrollo

Magíster en Desarrollo y Comportamiento Organizacional – Universidad Diego Portales

Consultor y Relator para Anguita Consultores S.A.

Relator de talleres de capacitación de la Universidad del Desarrollo en temas de: Comunicación, Desarrollo de Liderazgo, Formación de Instructores, Negociación y otros.

Consultor en diversos proyectos de Clima y Cultura Organizacional, especialista en la metodología de focus group.


	Objetivos 
	El objetivo de este curso es estudiar la teoría y los procesos de negociación, con el fin de saber negociar exitosamente en una variedad de situaciones.

El curso, ha sido diseñado para abordar un amplio espectro de problemas de negociación que los ejecutivos y profesionales enfrentan día a día.




	Índice Temático 
	Ventas
· Análisis del proceso de ventas

· Análisis del proceso de compras

Negociación
· Negocios en la nueva economía
· Planificación de un negocio: Gestión de proyecto

· Negociando Globalmente. 

Taller de Negociación



	Calendario de Actividades

	Clase N°1: Lunes 13 de Julio (de 19.00 a 22.00 horas)

Avenida Andrés Bello 2365, Providencia (Metro Los Leones).
Clase N° 2: Jueves 15 de Julio (de 19.00 a 22.00 horas)

Avenida Andrés Bello 2365, Providencia (Metro Los Leones).
Clase N°3: Lunes 20 de Julio (de 19.00 a 22.00 horas)

Avenida Andrés Bello 2365, Providencia (Metro Los Leones).
Clase N° 4: Jueves 22 de Julio (de 19.00 a 22.00 horas)

Avenida Andrés Bello 2365, Providencia (Metro Los Leones).
Clase N°5: Lunes 27 de Julio (de 19.00 a 22.00 horas)

Avenida Andrés Bello 2365, Providencia (Metro Los Leones).



	Estacionamientos

	Ambos lugares cuentan con estacionamiento:
· Andrés Bello: Hotel Four Points, Santa Magdalena 111.



	Valor del curso

	Socios: $130.000
NO Socios: $220.000 


Nota: 
Por razones de disponibilidad o de fuerza mayor, los relatores de los cursos, seminarios, talleres y charlas, así como los contenidos dedetalle podrán ser reemplazados por otros de calificaciones y características similares.













